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Frinevusea kasvu- ja votmek
vahel

Kasvuklient Votmeklient
# Eipea omama ekspordikogemust @ Omab ekspordikogemust
# Ei arenda oma toodet #® Arendab vdi soovib arendada oma toodet

Hetkeseisuga kokku 530

votme- ja kasvuklienti
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ARI ARENDAMINE
Strateegia, drimudel,

tootearendus

TOOTLIKUSE TOSTMINE
Digitaliseerimine,
automatiseerimine

'EKSPORDIKS MUUGI ARENDAMINE
VALMISTUMINE Kontaktid,
Haria klienditutiuminey rahvusvahelised hanked

Lisandvaartust

Vddrtusahela etapid

N
JAREL-
TEENINDUS
TOOTE-
ARENDUS MUUK
BRANDIMINE TURUNDUS
DISAIN DISTRIBUTSIOON

ARENDUS TOOTMINE TARNEAHEL "
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‘ootmine, tootlikkus

BARJAARID: *SUUR "KESKMINE *VAIKE EAS:
+ Oskustoojou puudus *** + Strateegia praktikum
+ Tellimuspohine tootmine (mitte miiligipohine + Arimudeli praktikum
|Iahenemine) *** + Diagnostikad (strateegia; tootmine; miiiik ja
turundus)
+ Mentorteenus
+ Arimudeli muutmise oskus ja véimalus + Arimentorprogramm
tagasihoidlik ** + Kasvuettevotja mentorprogramm
+ Kavandamishorisont on ltihike ** + Digitaliseerimisest t6dstusele seminarid
+ Eesti ettevotete tootlikkus 71,4 (EL = 100, Lati 65,1, + |deepaevad ja arendusnadalavahetused
Leedu 71,8, Soome 108,5) ** + Digitaliseerimise diagnostikad
+ Strateegia, arimudelite ja digitaliseerimise
lUhikoolitused
+ Ettevotte arenguprogramm

+ Norra programm




Tootearenqus, iInnovat
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BARIJAARID: **SUUR **KESKMINE *VAIKE EAS:
+ Eelneval slaidil toodud lahendused
+ Diagnostika (tootearendus)
+ Koostood toetavad valdkondlikud uritused
.. . . .
+ Vaheneinnovatsioon + Tootearenduse liihikoolitused
+ Tootearenduse meistriklass
+ Disaini ja arenduse kompetents *** + Disaini meistriklass
+ Enamik uuendajaid naeb ainult turuveimalusi, mis + Toote turule toomise praktikum
. et 1w
€l e?lda koostdod o + Toote prototulpimise ja testimise praktikum
+ Juhid on mugavustsooni pidama jaanud *** + Minu esimene toode
+ Turunduseks ressursside panustamise soov madal +  Ettevétte arenguprogramm
ja klientide tagasiside arvestamine puudulik ** N Innovatsioonioiak d
+ Arendusosak

+ Juhid keskenduvad firma efektiivsele toimimisele,
innovaatilisus madal ****
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B/—\Rj/:\/.—.\RIDI #*SUUR **KESKMINE * VAIKE

+ Valisturule sisenemine/laienemine, riskide
jagamine***
+ Kontaktvorgustiku puudumine valismaal***

+ Vahesed rahvusvahelised miigi- ja
turundusoskused***

+ Valisturul miiligi- ja turundusinimese palkamine
kallis ja riskantne***

+ Ettevotete vahene omavaheline koostoo
valisturgudel***

+ Riigi vahene tuntus ja kuvand**

Uus 2078
EAS:

Uhisstendid

Kontaktreisid

Sihtturu seminarid
Aridelegatsioonid-valisvisiidid
Ekspordipartneri otsing

Koolitused

Programmid nagu Missioon Saksamaa
Ettevotte arenguprogramm

Aasia infokeskus (Eksport Hiina, eksport
Jaapanisse, eksport Koreasse)

Messitoetus
+ ,Ekspordi paev”
+ ,Eestlane laval”

+ + + + + + + + +

+




# Riigid Euroopas:
Soome, Rootsi, Norra,

Taani, Holland,
Prantsusmaa, Saksamaa,
Suurbritannia

# Riigid Aasias:
Hiina, Jaapan, India, Singapur

Teenused:

Turule sisenemise ndustamine
Ekspordipartneri otsing
Sourcing




Valmistumine ekspordiks (1)

Ee|n6u5tamine tu rUIe 365 EAS  TEENUSED  EAS  SUNDMUSED  PRESSIKESKUS  KONTAKTID
SI Se ne m Ise ks Ekspordindunikud va...
# Anname eelinfo turgudest hindamaks

nende sobivust ettevdtte =

ekspordiplaanidega B

E-post: ankit.bahl@eas.ee

# Sihtriigi ekspert (vdimalusel o el

ekspordindunik) annab sisendit turu e

ettevotiuskeskkonna ja toimivate New el 110021

reeglite kohta Toskeeled: hindi, inglise

# Formaadiks 2 tunnine vestlus

s EAS

Enterprise Estonia



Valmistumine ekspordiks (2)

Turuanaluusid/
turuulevaated

Ettevote saab infot teda huvitava
turu kohta ning voimalusel ka
valdkonna osas

Saadaval nii valmis ulevaated
kui ka nn. taylor made

3 Konkurendid

Himnas on rohkem kui 50000 turul aktuvset mééblitootjat, kellest 4500 t66tavad mahtudega, mis tagavad

kiibe iile 20 miljonit RMB aastas.'® Uldiselt on Hiina kohalikud mééblitootjad eelkoige viikese ja

keskmise suurusega ettevotted, kelle tootevalik on kiillaltki puratud ja sihtriihmaks on madalama

sissetulekuga tarbyjad. 10% turu miitigividrtusest moodustavad 10 suurimat ettevotet. Vilisettevotetest

on IKEA suutnud Hiinas méébliturl juhtivale positsioonile saada.'”

Fumiture |Headquarter/ |Business [Retail [Future plan or strategy |Oniine sales platform
brands listing place  |scope stores
Quanyou |Sichuan, China|Dasign, ~3,000 -Teaming with 200 http://quanyou.tmall.com view_shop.ht
(ZEWE) production and [points of  [designers from m?pre=1 (:Eiiﬁii!%)
retail Isale (POS)
distribution - With 3 innovation
centers in Chengdu,
Shenzhen and ltaly
Qumei Beljing. China |Design, ~600 POS |-Forming alliance with  |htip://shop.qumei.com/ (B ER BB ESH);
(R EMAE production, local and international  |hty m.tmall.com/shop/view_shop.htm?pr
#8) ratail designers ﬂ|%§ SAWHEE),
distribution -Positioning as "Original |hrtp-//sh ipai.cor 1828 -3
Design of Europe”
3 cr ::ﬁ R3( Ei!ﬂiﬁﬁ
#);
http:/shop.: l‘aodlan com/s 3441 Eﬂ%xg
Red Apple |Hong Kong Design, na -Investing extensively in
Furniture production, new
(IR retail ltechnologies and
distribution lequipment
Huafeng |Dalian, China |Production, ~200 POS |-
Fumiture retail
(ERFE) distribution

* oUo
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Valmistumine ekspordiks (3)

W ihnovation—Estonia X

- c | & Turvaline | hitps://estonia.ee/tag/innovation/

- mm
E estl b ra n d estonia overview stories visit enjoy live + work study +research  business e-estonia

1NNOVation
8 Eestit tutvustavad
presentatsioonid people

nature LR

e-society

# Aino kirjattup, fotod, .
visuaalsed elemendid design

food

Houses that give back To the Moon, indefinitely Skeleton Technologies has
Jesigr tio i one goal — to save energy

p

Estonian design goes global Meet Estonia: a robotically Forgot your glasses?

transformative nation esign - innovation
s&8 EAS
365

Enterprise Estonia

¥ toolbox.estonia.ee




Valmistumine ekspordiks (4)

Sihtturu seminarid

# Ettevote saab tapsemat infot ?
teda huvitava valdkonna kohta
ning lisaks uusi kontakte ja E
arivoimalusi
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# Turgu tundev spetsialist
annab ulevaate




Valmistumine ekspordiks (5)

Ekspordi luhikoolitused

Koolitused viiakse labi aktiivoppe vormis, kus
opitud teooria kinnistatakse praktiliste
Ulesannete lahendamise ning grupit6é kaigus.

2017-2018 teemadeks on:

# Kuidas leida kliente valisturul?

# E-kaubandus labi oma e-poe

# Eksport digiajastul

# Kodulehe rakendamine edukaks ekspordiks




;|

Muuk valisturgudel (1)

Kontaktreis

# Ettevote kohtub valisturul tema
valdkonnas tegutsevate ettevotetega

# Molemad pooled on Uhesuguste
ootustega

# Formaadiks B2B kohtumised
ca 4-5 ettevottega

@ 2017 oli 8 kontaktreisi. Taani,
Suurbritannia, Norra, Iirimaa, Holland,
Jaapan ja Hiina. Osales 60 ettevotet.
2018 aastal 6 kontaktreisi

s EAS

Enterprise Estonia



Muuk valisturgudel (2)

Ekspordipartneri otsing

Ettevottele leitakse sihturul partnerid, kes
vastavad ettevotte poolt etteantud
profiilile (hind 500€).

Ettevotte vajadusi kaardistavad ja partnereid
otsivad EAS-i ekspordinounikud

Aastal 2017 on teenust osutatud 80-I
korral.

365 EAS

Date: 2015-05-17
Reference No:

EXPORT PARTNER SEARCH REPORT

IDENTIFICATION OF POTENTIAL CLIENTS IN SWEDEN

Prepared for:

LASITA AKEN AS

Regaor: 10164470

Tahe 116 Tarm Tartumaa 51013

Contac! t Person:

Helena Randoja

Gsm (Estonia): +372 5112 956
E-mail: helena randoja@lasita ee

Prepared by Anna Oberg & Christa Torm

s EAS

Enterprise Estonia



Muuk valisturgudel (3)

<

Uhisstendid messidel % % U

# Ettevotted saavad soodsamatel
tingimustel (omaosalus 2000 EUR)
osaleda neile vajalikel messidel

# EAS disainib ja ehitab messiboksi. Lisaks
valmistab ette tutvustavad materjalid ning
korraldab messikoolituse

# Aastal 2018 plaanis 21 Uhisstendi

€5 EAS

Enterprise Estonia
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Muuk valisturgudel (4)

Eesti ettevotete esitlemise
voimaldamine
valis/koduturgudel

# EAS kasutab oma kontaktvorugstikku ning
organiseerib Eesti ettevotjatele voimalusi
enda tutvustamiseks nii Eestis kui
valismaal

# Kanaliks voivad olla konverentsid,
seminarid, erinevad Matchmaking Uritused




2008 2009 2010 2011 2012 2014 2015 2016 2017

Eksporditurunduse toetus

95 000 £ * : Ekspordiplaan: planeerimisest
finantseerimiseni «  Arenguprodramm 410
« Innovatsiooniosak 3 200 € . Innovatsioonireaktor: g pOOgO€
tootearendusprotsesside . : :
+ TjaA eeluuring 14 400 € juhtimise seminar .D'?\ﬁ]n(?t'ka ' |
« TjaO x2 7000 € =res « EPS Suurbritannia

« 2kbolitust Uhisstend « EPS Prantsusmaa

- TjaA rakendusuuring 3 koolitust + EPS Saksamaa

. 604000 € © EPSRootsi + Messikiilastus
) ) « EPS Norra ~ ~
» Ekspordi arendamise toetus «  EPS Holland \ Moodame |
133 000 € + EPS Prantsusmaa Y
» Valismessikoolitus  Praktilisi napunaiteid

eksportijatele turu-
uuringuteks




Pa1ge Vs

(/)

2009 2010

Toostusinvesteeringu toetus
155 min €

« Oppereis Saksamaale
Ekspordiarendamise
toetus 91400 €
TjaO 25500 €
Koolitus x2
Uhisstend

1Nnatehs

ANV 2013 2014

* |nnovatsiooniosak 4

000 €

Tootmiskorralduse
diagnostika 500 €
Tootmiskorralduse
parendus 2 800 €
NESE

Kontaktreis x2

Ekspordibuldooser
EPS Rootsi

EPS Soome

EPS Taani

EPS Suurbritannia

HUMIS -

2016 2017

 Arendusosak 20

Messikulastus 000 €
« Missioon
SEICEINEE
Arenguprogramm 178 | - =
000 € Disainibuldooser
Diagnostika
Mentor

Kontaktreis

Moodame
|




Tanel Rebane
direktor

Varasem t66kogemus
EAS arendusiiksuse

direktori ja ettevdtjana.

Tel: 627 9413
E-post:
tanel.rebane@eas.ee

Elar Ollik

valdkonnajuht
(rahvusvaheline miiik)
Peamine teadmiste ja
kogemuste pagas
pdrineb Eesti (ihest
suurimast
toiduainetdéstusest Valio
Eesti AS, kus juhtis
ettevotte eksporti 10
aastat 19-1 erineval turul.

Tel: 627 9790
E-post: elar.ollik@eas.ee

Eero Liivandi
valdkonnajuht

(kasvu- ja vétmekliendi
haldus)

20-aastane té66kogemus
miiiigi, teeninduse ja
teenusdisaini valdkonnas.
10-aastane miiligi- ja
kliendihalduse tiimide
juhtimiskogemus.
Vastutanud maailma
suurima turvakontserni
Eesti liksuses G4S Eesti AS
mitmete oluliste teemade
eest.

Tel: 627 9501
E-post:
eero.liivandi@eas.ee

Sven Aulik

valdkonnajuht
(ekspordindunike
meeskonna juht)
27-aastane téékogemus
ekspordi- ja
miiligiarendusjuhina
peamiselt autotééstuse,
logistika ja IT valdkondades.
Tegutsenud ekspordiga 26-/
erineval turul, osalenud
erinevatel konverentsidel,
messidel ja visiitidel nii
osaleja, korraldaja kui
esinejana.

Tel: 627 9539
E-post: sven.aulik@eas.ee
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